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IVC-Group
Mit Elan ins Objektgeschaft

Baustellenpraxis
Ruck-Zuck-Sanierung eines Linoleum-
belags in einer Grundschule

FuRbodenschaden vor Gericht
NachstoRende Feuchte verursacht

Das Ful’bodenmagazin fur Handwerk und Handel Schéden am Parkett

KUGELE-Tage 2021
am 27. & 28. Mai

im neuen Schauraum im Sitiden von Wien.

Die Geschwister Claudius und Nina Proll laden Sie ein, das 55-jahrige
Bestehen des Familienunternehmens mit ihnen zu feiern!

\X/e.itere Infos unter I( U G E L E

SAUBERE VERBINDUNGEN
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DKV

Aufruf: Lebenszyklus zum MafRstab machen

er Deutsche Kork-Verband elV. (DKV)
Dsetzt sich Uber seine Fachgruppen Bo-
den und Technischer Kork seit langem fUr
aktiven Klimaschutz im Bausektor ein. In ei-
nem breiten Bundnis von mehr als 60 Ak-
teuren aus Gesellschaft, Wissenschaft, Wirt-
schaft und Praxis fordert der Verband nun
— gemeinsam mit Umweltorganisationen
und Unternehmen bzw. Kérperschaften wie
dem Démmstoffverband ,vdnr’ oder Oko-
plus — die Bundesregierung auf, den ge-
samten Lebenszyklus beim Bauen als ent-
scheidenden Mafstab zu fokussieren.

Bisher wird bei der staatlichen Forderung
von Gebauden und im Gebaude-Energie-
Gesetz (GEG) ausschlieBlich die Nutzungs-
phase von Gebauden betrachtet. Vorgaben
und eine Betrachtung zur Klimawirksamkeit
von Baustoffen und der Errichtung und Ent-

Windmolier

sorgung von Gebduden fehlen ganzlich -
und das, obwohl der Bausektor mit seinen
vor- und nachgelagerten Prozessen mit cir-
ca acht Prozent zu den deutschen Treib-
hausgas-Emissionen beitragt.

Die Unterzeichner des Aufrufs weisen
darauf hin, dass nach Uber 30 Jahren For-
schung und mehr als einem Jahrzehnt prak-
tischer Erprobung etablierte Verfahren fur
eine am Lebenszyklus von Gebauden orien-
tierte Bewertung vorliegen. Die Bundesre-
gierung muss mit der zum Jahresbeginn
startenden ,Bundesfdrderung flr effiziente
Gebaude" nachhaltiges Bauen in die Breite
tragen.

Weitere Forderung: Das Gebaude-
Energie-Gesetz so zu Uberarbeiten, dass es
Anforderungen an Gebaude formuliert, die
sich auf die Umweltwirkungen Ober den ge-

Nachhaltig mit Strategie

So grin wie méglich: Unter dieses Motto
stellt Windmoller seine Nachhaltigkeits-
strategie mit den Marken ,wineo” und
.ecuran” auf Grundlage der 17 Nachhaltig-
keitsziele der Vereinten Nationen. Im Vor-
dergrund stehen die Themen Rohstoffaus-
wahl und -entwicklung, regenerative Ener-
giegewinnung, Langlebigkeit der Produkte,
Okoeffizienz und Sozialstandards.

in der mehr als 70-jahrigen Geschichte
wurde das Familienunternehmen mit rund
500 Mitarbeitern an drei ostwestfélischen
Standorten mehrfach fur die unternehmeri-
sche Weitsicht und die positiven gesell-
schafts- und umweltpolitischen Auswirkun-
gen seiner Innovationen ausgezeichnet. Bei
den Rohstoffen verwendet das Unterneh-
men fur den Holzanteil seiner Produkte nur
PEFC-zertifizierte Tragerplatten und Dekor-
papiere.

Seit knapp 10 Jahren fokussiert sich das
Familienunternehmen auf eine neue Gene-
ration nachhaltiger Beldge auf Polyurethan-
basis. Ganz nach dem Motto ,Bio- statt Pe-
trochemie” produziert Windmoller seine
Akustiksysteme und ,Purline”-Biobdden aus
dem Verbundwerkstoff ,ecuran” Uberwie-
gend auf Basis von Pflanzendlen wie Raps-
oder Rizinusdl und naturlich vorkommen-

bwd Ausgabe 2 Februar 2021

]

Far Matthias Windméoller, CEO und
Hauptgesellschafter der Windméller-
Unternehmensgruppe, ist der
Anspruch an gesunde und nachhaltige
Produkte und Prozesse die Grundlage
aller Entscheidungen und Handlun-
gen. Bild Windmoller

den mineralischen Komponenten wie Krei-
de ohne den Zusatz von Chlor, Weichma-
chern oder Losungsmitteln.

KONSEQUENTES ENERGIE-
MANAGEMENT

Mit den ,Purline”-Biobdden will Windmoller
nicht nur die strengen Kriterien von Um-
welt-Zertifikaten erfillen, sondern echte
Mehrwerte fUr das private oder gewerbliche
Wohlfohlklima bieten. Die ,ecuran”-basier-
ten Akustiksysteme und Biobdden haben

samten Lebenszyklus beziehen. So kénnen
laut Unterzeichnern nicht nur enorme Ein-
sparpotenziale beim Bauen und Entsorgen
zielgerecht genutzt, sondern auch der Kar-
bon-Footprint gemindert werden. Entschei-
dend fUr die Dekarbonisierung im Bauwesen
ist die Verwendung von klimafreundlichen
und ressourcenschonenden Baustoffen.
Hierzu gehoéren laut DKV insbesondere
Produkte aus bzw. mit Kork. Mit Blick auf die
Technologieoffenheit und die Baustoffneu-
tralitat als Motor von Wettbewerb und Inno-
vation mussten daher den nachwachsenden
Rohstoffen Zukunftsmarkte gedffnet wer-
den. Auch mUssten alle Bau- bzw. Bauhilfs-
stoffe im Bauordnungsrecht gleich behan-
delt werden, so der DKV mit seiner an den
gemeinsamen Aufruf geknlpften Forderung
an die Politik. ]

sich nach eigenen Angaben mittlerweile
weltweit im Objektgeschaft und im hoch-
wertigen Handel bei Endverbrauchern eta-
bliert. Dazu tragen Zertifikate wie das 2018
erworbene ,Cradle to Cradle” in Silber bei.
Es bestatigt die gesundheitliche Unbedenk-
lichkeit des Materials, die Verwendung
schnell nachwachsender Rohstoffe, eine
sozialvertragliche Produktion unter Ver-
wendung von erneuerbarer Energie sowie
den verantwortungsvollen Umgang mit
Wasser. Mit der ,Ulrich Windméller Innova-
tion” wurde im Jahr 2018 eine eigene Ge-
sellschaft gegrindet, die sich ausschlieRlich
mit der Forschung & Entwicklung regenera-
tiver Rohstoffe befasst.

Bei der Produktion setzt das Unterneh-
men auf konsequentes Energiemanage-
ment und spart so mehr als 5.000 Tonnen
Kohlendioxid pro Jahr ein: Heizkraftwerke
generieren aus Holz-Produktionsresten
Prozess- und Heizenergie, Photovoltaikan-
lagen erzeugen etwa 950.000 kWh Solar-
energie pro Jahr. Der kontinuierliche Aus-
bau der E-Mobilitat in der Produktion wie
auch im innerbetrieblichen Verkehr wirkt
sich ebenfalls positiv auf die Okobilanz aus.
Der Produktionsstandort Detmold ist bereits
zu 100 Prozent CO2-neutral. |




Windmoller

Wohngesunde Lleblmgsplatze

Windméoller erweitert den ,Purline Bioboden” mit der ,wineo 1200"
um eine dritte Kollektion, die ab April verfugbar ist. Sie verbindet
laut Herstellerangaben Wohngesundheit mit Leistungsstarke und
Bestsellerdesigns — fur ,echte Lieblingsplatze” von Familien. ,wineo
1200" wurde speziell fUr die gehobenen Anspriiche von Familien
entwickelt, die Wert legen auf einen modernen, gesunden und
nachhaltigen Lebensstil. Mit den hoheren Nutzungsklassen 33 und
42 ist ,wineo 1200" laut Hersteller noch belastbarer als die Ho-
me-Collection ,wineo 1000" (NK 23/32). ,wineo 1200" gibt es, ne-
ben der Variante zum Kleben und dem Multi-Layer zum Klicken,
erstmalig auch als Semi-Rigid zum Klicken. Die Klickvarianten kén-
nen laut Hersteller geringe Unebenheiten ausgleichen. Beim Reno-
vieren kénnen sie Uber vorhandene Untergrinde gelegt werden.
Den Multi-Layer gibt es auch mit integrierter Unterlagsmatte.

Die Dekore in den XL- und XXL-Formaten hat Windmélller aus
den beliebtesten Holz- und Stein-Dekoren aller wineo-Kollektionen
zusammengestellt, Sie sind farblich aufeinander abgestimmt und
lassen sich individuell kombinieren. Die Basis fur den Polyurethan-
Bodenbelag, der ohne Zusatz von Chlor, Weichmachern und L&-
sungsmitteln klimaneutral hergestellt wird, bildet ,ecuran’, ein
Hochleistungs-Verbundwerksstoff, der zu einem Uberwiegenden
Teil aus nachwachsenden Roh- und natdrlichen Fullstoffen besteht.

www.windmoeller.de

wineo 1200" ermoglicht das wohngesunde Gestalten von Lieblingsplat-

zen mit Bestsellerdesigns in héheren Nutzungsklassen.

Die ,Purline-Bioboden”-Kollektion ,wineo 1200" zeigt sich mit XL- und XXL-Formaten in einer Auswahl der beliebtesten wineo-Dekore sowie einer

Semi-Rigid-Variante.
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service personalien

Bei ihrem virtuellen Herbstmeeting hat die Initiative
Bodenbelage Kleben ({IBK) im November Wolfram
Schreiner zum neuen Vorsitzenden gewahlt. Er folgt
auf Uwe-Wolfgang Elvert, der sich Ende 2020 in den
Ruhestand verabschiedete. Schreiner ist seit 20 Jah-
ren bei Thomsit in der zentralen Anwendungstechnik
tatig und bereits seit langerem der IBK verbunden. m

Bild: IBK

Um die Prasenz im deutschsprachigen Raum weiter
| zu verstarken, baut die belgische IVC-Group ihre
' Marketing-Kompetenz aus. Mit Cordula Jahn erwei-
tert seit dem 1. Januar 2021 eine Branchenexpertin
das Team, In ihrer Funktion als Marketingleiterin ar-
Bid:VC heitet die Betriebswirtin eng mit dem IVC Headquar-
ter in Waregem/Belgien zusammen und berichtet an
den Geschaftsfuhrer Olivier Bossuyt. Schwerpunkt ihrer Arbeit ist
der Markenaufbau und die Weiterentwicklung von IVC Commer-
cial und Moduleo. Jahn verfligt Uber langjéhrige Erfahrung im
Marketing, zuletzt als Marketingleiterin beim Nadelvlies-Spezialist
Findeisen. Im Anschluss daran baute sie German Rugs auf, ein Un-
ternehmen fur hochwertige abgepasste Teppiche. B

Um die Prasenz auf dem deutschen Markt zu ver-
starken, baut die belgische IVC-Group ihr AuBen-
dienstteam im Norden weiter aus und erweitert mit
zwei Bodenprofis die Vertriebsmannschaft. Seit dem
1. Dezember 2020 ist Hendrik Aster als Gebietsver-
kaufsleitung Nord Objekt tatig und Ansprechpartner
far Projektentwickler und Entscheider. Der 48-J3hri-
ge verfugt Uber langjahrige Branchenerfahrung aus
diversen Vertriebsaktivitdten im Objektgeschaft.
Auch fUr den Handelsbereich setzt IVC auf einen
sider: v Branchenkenner. Marcus Jansen ist seit dem 1, Ok-
tober 2020 Ansprechpartner im Vertriebsgebiet
Handel Nord. Der 54-Jahrige war zuvor in unterschiedlichen Posi-
tionen bei verschiedenen Bodenbelagsunternehmen tétig. =

Kautschukboden-Hersteller Nora Systems hat mit
Bjorn Breithaupt (42) einen neuen Marktsegment-
Manager. Seine neuen Zustandigkeiten umfassen die
Geschaftsfelder Gesundheitswesen und Industrie im
Nordosten Deutschlands. Breithaupt, seit 2015 im
Bild: nora systems  Unternehmen und bisher Bezirksleiter im Raum Bie-
lefeld, wird diese Aufgabe (ibernehmen und seinen
Kollegen Andreas ReiB, der bislang die Zustandigkeit fir das
Marktsegment Gesundheitswesen flr den gesamten Norden
Deutschlands innehatte, unterstiitzen. ReiR wird sich kinftig auf
Westdeutschland konzentrieren und zusatzlich das Geschaftsfeld
Industrie betreuen. Fur die Gebiete sldlich von Frankfurt am Main
sowie fUr die Schweiz sind fur den Healthcare-Markt weiterhin
Klaus Link und far den Industrie-Sektor Frank Bahr zustandig. m

Mit Dirk Offermanns (56) hat Windméller
I seit 1. Januar einen zusétzlichen Geschafts-
leiter fUr den strategischen Ausbau des Ob-
jektvertriebs. Neben Christian Ciesla und
_ . Timo Jahnen wird sich Offermanns auf die
Zielgruppe der Architekten, Planer und Ent-
scheider n der Region D/A/CH fokussieren.
Der diplomierte Betriebswirt steht fir eine
knapp 30-jahrige Vertriebs- und Fihrungs-
karriere im objektbezogenen Architektur-
umfeld. In seiner letzten Position als Vor-
stand Vertrieb (CSO) fur die Kénig + Neu-
rath AG zeichnete er u. a. fur den nationalen
; und internationalen Vertrieb und die Ent-
“, ‘ wicklung der Marke verantwortlich. Er war
Bider: windmater  @UCh fUnf Jahre als Vertriebsleiter Deutsch-
land bei Object Carpet beschaftigt.
Christian Ciesla (55) verantwortet seit 2009 — damals
noch unter Witex-Flagge und seit 2013 im Namen der
Windméller GmbH — den Auf- und Ausbau der GroR- und
Einzelhandelsstrukturen im Kernmarkt D/A/CH. Seit An-
fang 2017 ist er fUr die Marken- und Produktetablierung
im segmentorientierten Objektgeschaft verantwortlich
und wird sich zukinftig auf neue Vertriebswege und wie
bisher auf den Ausbau der GrolR- und Fachhandelsstruk-
turen in D/A/CH konzentrieren.

Der dritte im ,Vertriebs-Bunde” ist Timo Jahnen (48),
der seit Oktober 2015 zunachst als Business Development
Manager den neuen Geschéftsbereich ,Transportation”
aufbaute und seit Anfang 2018 die Geschaftsleitung fur
das internationale OEM-Geschaft und den Auf- und Aus-
bau der Exportaktivitdten verantwortet. m

Patrick Ewald (geb. Strzesnicki) ist neuer
Pallmann-Fachberater im Gebiet Nord-
rhein-Westfalen Sud, das zuletzt von Sieg-
fried Geppert betreut wurde. Nach der Aus-
. bildung zum Parkettleger vertiefte er sein
Bild: Palmann Wissen rund zehn Jahre lang bei kfs Kdhne
Floorsystems in Ratingen, weitere Station war Parkett Die-
trich in Wuppertal. Nach seiner Meisterprifung in GieRRen
und Ehingen war er bei Bock-Interfloor in Dusseldorf und
zuletzt als Gebietsverkaufsleiter bei Junckers tatig. =

Seit dem 1. November 2020 verstérkt
Andreas Goedicke (40) als Fachberater den
Loba-Vertrieb im Raum Hannover, Braun-
schweig, Goéttingen und Minster. Als Fach-
A berater betreut er Kunden in den PLZ-Ge-
Bilg: Loba  hieten 30 bis 33 sowie 37, 38 und 48 mit Rat
und Tat. Seit 2010 war er als Parkettleger-
meister selbststandig. B
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